
22年度 23年度（1styear） 24年度（2nd year） 25年度（3rd year） 26年度 事業計画案

【1月】
・メドテック招聘
（医療ものづくりフォーラム
にドイツ企業が参加）

・メカトロミッション派遣
企業2社（全5社）訪独

【11月】
ドイツ医療機器・部品部材展示会へ出展

【1月】
メドテックのキーパーソン招聘
医療ものづくりフォーラム開催
【2月】
メカトロのキーパーソン招聘

【7月】
メドテック主催の
セミナー＆展示イベントに参加

【5月】
ドイツ自動化技術展示会へ出展
メカトロメンバー企業との商談

さいたま市長の訪独（調整中）

・メカトロ招聘
・メドテック招聘

・メカトロ招聘
・メドテック招聘
(医療ものづくりフォーラム
にドイツ企業が参加)

１．国際展開支援の実績

専門家派遣調査

交流相手決定

・ドイツへのミッション派遣
3社（全4社）訪独

・ドイツへのミッション派遣
8社（全13社）訪独

・メドテックミッション派遣
5社（全9社）訪独

国内研究会
第1回開催
（全３回）

基礎調査

1-1ドイツとの技術交流（枠組み）

フォーラム メドテックファルマ （以降「メドテック」）
（Forum MedTech Pharma e.V）
医療技術に関する産業のネットワーク機関。
医療機器製造業約170社のほか、研究所、医療機関など総数
620機関で構成。

クラスター メカトロニクス＆オートメーション（以降「メカトロ」）
（Cluster Mechatronik & Automation e.V.）
メカトロニクス及び自動化技術に関する産業のネットワーク機関。
150以上のメンバー企業から成る企業集団。

1-2交流の経緯

【2月】
・メカトロ招聘

・商談件数 141件 （213件）
・成約件数 3件 （4件）
・交渉継続件数 8件 （10件）
・参加企業 32社 （50社）
・ドイツ企業招聘 13社

※いずれもH25年度途中まで

【交流の実績】 市内企業 （参加企業総数）

ＪＥＴＲＯによるＲＩＴ事業採択期間
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市単独の国際展開支援

1

事前調査期間



ミッション派遣前の支援
>英語PP作成・プレゼン力強化支援

ドイツ産業ネットワーク機関と交流
>企業ミッションの派遣と、ドイツ企業招聘
による商談・技術交流

RIT事業

2．成長戦略「国際展開支援の増強」への取り組み

H23～25年度の取り組み

海外進出支援（H25国庫補助）
>10社によるチームの海外進出支援
ドイツでの医療及びオートメーション関連の
展示会にブース出展

交流の拡大

Ｂａｙｅｒｎ

ドイツ・バイエルン州を中心と
した欧州への展開

（さいたま企業の現状）

研究開発型ものづくり企
業に求められているのは
高品質・高付加価値の技
術による世界市場の開拓

（戦略）
・ものづくり大国ドイツとの交流深化による
技術の切磋琢磨
・ドイツの展示会で世界市場を開拓
・関係機関と連携し支援策の充実を図る

2

・海外ビジネスの経営基盤強化支援
>個社ごとの戦略立案、発信力向上を専門家が個別に支援

（コンサルティング経費等 1,800千円）

２ 経営基盤強化

・ドイツ産業ネットワーク機関との技術交流支援
>企業ミッションの派遣、相手機関キーパーソンの招聘、案件フォロー

（ドイツでの商談・企業訪問、さいたま招聘等経費 7,805千円）

３ 技術交流

・ドイツ展示会に出展し販路開拓
>自動化技術展示会、医療機器展示会に出展

（ドイツ展示会出展・ブース設営等経費 8,000千円）

４ 販路開拓

・現地サポート体制確立の検討
>サポート体制のコスト試算及び欧州主要国の市場分析

（調査費5,400千円）

５ 現地サポート検討

市長訪独に
よるバイエル
ンとの関係強
化
>
市長訪独、
州政府ほか
と面談

（市長・随行者
渡航費

1,242千円）

1
ドイツとの
関係強化

H26年度の
取り組み

成長戦略 「国際展開支援の増強」

技術力・連携力によるグローバルマーケット開拓

海外の先進技術を
吸収し、競争力の
向上を図ることが
必要不可欠


